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Abstrak
 

[<b>ABSTRAK</b>

Penelitian ini membahas mengenai keuntungan harga jual yang diperoleh distributor Multi Level Marketing.

Penelitian ini dilakukan untuk mendapatkan gambaran mengenai bagaimana seharusnya proses

perpajakannya, masalah, dan alternatif pemajakannya. Penelitian ini menggunakan pendekatan kualitatif

dengan teknik pengumpulan data melalui wawancara mendalam dan studi kepustakaan. Hasil penelitian ini

menunjukan bahwa penerapan PPh atas keuntungan harga jual yang diperoleh Distributor MLM tidak

berjalan baik dikarenakan ketidaktahuannya para distributor MLM bahwa keuntungan atas harga jual yang

diperoleh Distributor termasuk dalam penghasilan yang harus ditambahkan di SPT Tahunan dari Distributor

tersebut. Lebih lanjut, adanya PP 46 tahun 2013 menjadikan usaha dagang yang dilakukan Distributor MLM

termasuk di dalam kriteria yang termasuk di dalamnya. Dalam hal ini Distributor MLM dapat disimpulkan

telah memenuhi kriteria-kriteria Hard to Tax.

<hr>

<i><b>ABSTRACT</b>

, This research discusses the advantages derived by the sale price Multi Level

Marketing Distributors. This study was conducted to get an idea of how the process is

supposed to be taxed, about its issues, and its alternatives taxes. This research uses a

qualitative approach for data collection through in depth interview and study

literature. These results indicate that the application of income tax on gains income

earned selling prices MLM distributors are not going well due to ignorance of the

MLM distributors to add its gain to their annual income tax return. Furthermore, the

presence of PP 46 in 2013 makes trading business conducted MLM Distributors

included in the criteria included in it. In this case MLM Distributor can be

categorized as Tax Payer that “Hard to Tax”.]
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