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Abstrak
 

<b>ABSTRACT</b><br>

Reksa dana merupakan wadah yang digunakan untuk menghimpun dana masyarakat untuk kemudian

diinvestasikan kembali dalam pasar modal atau pasar uang. Seiring berjalannya waktu, untuk semakin

mempermudah akses masyarakat terhadap reksa dana, maka dilakukan berbagai inovasi, seperti dengan

memperluas pihak-pihak yang dapat menjadi Agen Penjual Efek Reksa Dana dan juga memberikan

kesempatan bagi pihak lain yang memiliki jaringan luas untuk menjual reksa dana dengan bekerja sama

dengan Manajer Investasi, sebagaimana diatur dalam POJK RD-KIK, atau dengan bekerja sama dengan

Agen Penjual Efek Reksa Dana sebagaimana diatur dalam POJK RD-KIK. Dengan adanya peraturan baru

tersebut, maka dibuatlah tulisan ini dengan tujuan untuk mengetahui peran dan fungsi agen dalam penjualan

reksa dana setelah adanya POJK RD-KIK dan POJK APERD, dan juga untuk mengetahui bagaimana

kedudukan hukum pihak lain yang memiliki jaringan luas dalam penjualan reksa dana melalui gerai.

Penelitian ini menggunakan metode penelitian yuridis normatif. Hasil penelitian mengungkapkan bahwa

pihak lain yang memiliki jaringan luas merupakan agen dalam hal melakukan kerja sama dengan Manajer

Investasi secara langsung dan merupakan sub-agen apabila bekerja sama dengan Agen Penjual Efek Reksa

Dana. Selain itu, walaupun penjualan dilakukan oleh pihak lain, pihak yang diawasi secara langsung oleh

OJK adalah tetap Agen Penjual Efek Reksa Dana atau Manajer Investasi yang bersangkutan.

<hr>

<b>ABSTRACT</b><br>

Market or money market. Over time, to make public access easier to mutual funds, innovations are made,

such as by expanding the parties that can become Mutual Fund Sales Agents and also provide opportunities

for other parties who have a wide network to sell mutual funds in cooperation with Investment Manager, as

regulated in POJK RD KIK, or in cooperation with Mutual Fund Sales Agent as regulated in POJK RD KIK.

This thesis is written with the objective of knowing the role and function of Investment Manager and Sales

Agent for Mutual Fund Securities in the sale of mutual funds after the POJK RD KIK and POJK APERD,

and also to know the legal position of other party with a broad network in the sale of mutual funds through

mutual fund outlets. This research uses normative juridical research method. The results revealed that the

other party with a broad network is an agent when working directly to with the Investment Manager and is a

sub agent when working with Mutual Fund Sales Agents. In addition, even if the sale is done by another

party, the party directly supervised by OJK is still the Investment Fund Selling Agent or the Investment

Manager concerned.
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