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Kemajuan teknologi telah mengarah pada pembentukan konsep peer-to-peer lending, yang memberikan
pinjaman untuk usaha mikro, kecil dan menengah UMKM di internet tanpa lembaga keuangan seperti bank.
Namun, karenaini adalah metode pembiayaan baru, kepercayaan perlu dibina untuk mempengaruhi pemberi
pinjaman untuk dipinjamkan. Penelitian ini bertujuan untuk menganalisis pengaruh kepercayaan pada
peminjam, kepercayaan pada perantara dan manfaat yang dirasakan pada intensi untuk memberikan
pinjaman kepada UMKM di Indonesia dalam pinjaman peer-to-peer.

Hasil penelitian mencatat bahwa intensi untuk meminjamkan dalam platform pinjaman peer-to-peer secara
signifikan dipengaruhi oleh manfaat yang dirasakan dari transaksi, sementara kepercayaan baik peminjam
dan kepercayaan dalam peer-to-peer lending intermediary tidak memainkan keharusan faktor untuk
mempengaruhi kemauan pemberi pinjaman untuk meminjamkan.

<hr><i>Recent technological advancements have led to the establishment of online peer to peer lending
concept, which allows lending for small and medium enterprises in the internet without the inclusion of
financial institutions such as banks. However, since thisis a new financing method, trust needs to be
cultivated to influence lenders to lend. This research aims to analyze the effect of trust in borrower, trust in
intermediary and perceived benefit on the intention to lend to small and medium enterprisesin Indonesiain
peer to peer lending.

The results of the research notes that willingness to lend in peer to peer lending platform is significantly
influenced by the perceived benefit of the transaction, while trust in both borrower and trust in the peer to
peer lending intermediary do not play an imperative factor to affect lenders willingness to lend.</i>
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