
Universitas Indonesia Library >> eBooks
 
Judul:

	World-class selling: new sales competencies

 

Pengarang/Penulis:

	Lambert, Brian W., author

Subjek:

	Sales management; Selling

Nomor Panggil:

	e20441120

Penerbitan:

	American Society for Training & Development

 
Link Terkait:

	- Deskripsi Bibliografi 

	- Abstrak 

	- Dokumen Yang Mirip 

	- Universitas Indonesia Library 

https://lib.ui.ac.id/detail?id=20441120&lokasi=lokal
https://lib.ui.ac.id/abstrakpdf?id=20441120&lokasi=lokal
https://lib.ui.ac.id/hasilcari?method=similar&query=20441120&lokasi=lokal
https://lib.ui.ac.id

